

19 билет.

1. Дайте определение  терминам и понятиям  «микроэкономическая политика государства», «рынок», «тразакционные издержки», «теневая экономика», «рецессия».

Микроэкономическая политика - это совокупность мер правительства, направленных на изменение поведения отдельных производителей и потребителей на индивидуальных рынках и создающая благоприятные условия для действия механизма конкуренции. Например, антимонопольная политика, политика дерегулирования, социальная и демографическая политика. Методы микроэкономической политики могут быть общеэкономическими, действовать в рамках всей экономики, но они направлены на отдельные субъекты хозяйственной деятельности. То же антимонопольное законодательство действует в рамках всего государства, но направлено только на те фирмы, которые ограничивают конкуренцию и взвинчивают цены.

Рынок - институт или механизм, который сводит вместе покупателей (предъявителей спроса) и продавцов (поставщиков) конкретного товара или услуги; это система экономических отношений, возникающих на основе устойчивых экономических отношений производителей товаров и услуг и потребителей.
Чтобы рынок был конкурентоспособным, должно быть более одного покупателя или продавца. Было высказано предположение, что два человека могут торговать, но чтобы был рынок должно быть не менее трёх человек, поскольку одним из главных критериев рынка является конкуренция. Конкурентные рынки опираются на значительно большее число, как покупателей, так и продавцов. Рынок с одним продавцом и несколькими покупателями — есть монополия. Рынок одного покупателя и нескольких продавцов — есть монопсония. Это крайности несовершенной конкуренции.
История развития понятия:
Впервые детальное описание и анализ свободного рынка предпринял испанский и перуанский юрист и экономист Хуан де Матьенсо во второй трети XVI века.
В своей теории субъективной стоимости он различает элементы спроса и предложения внутри рынка. Матьенсо использует термин «конкуренция», чтобы описать соперничество внутри свободного рынка. Через это он определяет понятие публичных торгов.
Исследователь Оресте Попеску (Oreste Popescu) замечает, что «Европа даже не была готова плодотворно использовать подобное сокровище знаний» в XVI веке.[2]
Функции:
К функциям рынка относятся:
1. информационная — рынок дает его участникам информацию о необходимом количестве товаров и услуг, их ассортименте и качестве;
2. посредническая — рынок выступает посредником между производителем и потребителем;
3. ценообразующая — цена складывается на рынке на основе взаимодействия спроса и предложения, с учетом конкуренции;
4. регулирующая — рынок приводит в равновесие спрос и предложение;
5. координирующая — рынок побуждает производителей создавать нужные обществу экономические блага с наименьшими затратами и получать достаточную прибыль.

Формы организации:
Субъектами рынка выступают собственники товаров, производители услуг, владельцы денег.
Формами организации рынка служат базар, магазин, аукцион и т.д.

Трансакционные издержки — затраты, возникающие в связи с заключением контрактов (в том числе использованием рыночных механизмов); издержки, сопровождающие взаимоотношения экономических агентов. Выделяют
· издержки сбора и обработки информации,
· издержки проведения переговоров и принятия решений,
· издержки контроля
· издержки юридической защиты выполнения контракта пользованием рынка
Трансакционные издержки являются следствием сложности окружающего мира и ограниченной рациональности экономических субъектов и зависят от того, в какой координационной системе проводятся экономические операции. Слишком высокие трансакционные издержки могут помешать осуществлению экономического действия. Социальные и государственные институты (например, биржа) позволяют снизить эти издержки при помощи формальных правил и неформальных норм.
Трансакционные издержки являются центральным понятием неоинституциональной экономики и Теории Трансакционных издержек. Рональд Коуз, проводя мысленный эксперимент, описывающий экономику без трансакционных издержек, показал, что в таком случае действие социальных институтов становится неважным (соответственно неважными становятся экономические формации), так как люди могут договориться о любом выгодном решении без затрат.
Примеры:
Табачная фабрика при производстве загрязняет воздух. Жители близлежащих домов в сумме готовы потратить на избавление от дыма 100 единиц денег; установка оборудования, решающего данную проблему, стоит 75 единиц денег, однако в связи с тем, что жильцов много, затраты на то, чтобы договориться, составляют 30 единиц денег. В результате оборудование не устанавливается, потому что суммарные денежные и трансакционные издержки больше 100 единиц.

Теневая экономика (скрытая экономика) – экономическая деятельность, скрываемая от общества и государства, находящаяся вне государственного контроля и учета. Является ненаблюдаемой, неформальной частью экономики, но не охватывает ее всю, так как в нее не мгут быть включены виды деятельности, не скрываемые специально от общества и государства, например, домашняя или общинная экономики. Также включает в себя нелегальные, криминальные виды экономики, но не ограничивается ими.
Сектора теневой экономики: 
1. Криминальный: торговцы наркотиками, оружием, рэкетиры, коррупционеры, фальшивомонетчики, лица и организации, занимающиеся «отмыванием» денег и т.д. 
2. Некриминальный: хоз.деят-сть, кот.не попадает в отчетность (либо отражается в ней с искажением) и не фиксируется в договорах (дом.хоз-во, репетиторство, частный извоз, частная мед.практика и т.д.)
Методы учёта: 
1) Анализ спроса на наличность (основан на том, что теневая экономика поглощает подавляющую часть наличных денег – ведь нелегально сделки совершаются за наличные – за вычетом денег на руках у населения); 
2) метод учета расхода электричества (поскольку электроэнергию нельзя запасать впрок, превышение темпов спада реального ВВП над темпами спада объёма потребления электроэнергии свидетельствует о ее потреблении теневым сектором); 
3) Расхождение между фактическими и официально учтенными трудовыми ресурсами; 
4) Расхождение между доходами и расходами. 

Рецессия  — в экономике (в частности в макроэкономике) термин обoзначает спад производства, характеризующийся нулевым ростом валового национального продукта (ВНП) (стагнация) или его падением на протяжении более полугода. Рецессия является одной из фаз экономического цикла (конъюнктура), следующей после бума и сменяющейся депрессией.
Рецессия чаще всего ведёт к массивным падениям индексов на бирже. Как правило, экономика одной страны зависит от экономики других стран, поэтому экономический спад в той или другой стране может привести к спаду экономик в других странах и даже к краху на мировых биржах (см. Чёрный четверг). Рецессии присущи также многие другие признаки циклических кризисов, к примеру, рост безработицы. Рецессия – это прогнозируемый, ожидаемый процесс, составная часть цикла развития.
К примеру, нынешняя американская рецессия ожидалась экспертами за полтора года до ее фактического начала. Экономический кризис является следствием нарушений баланса экономических отношений из-за форс-мажорных обстоятельств. Это могут быть политическая напряженность вплоть до военных действий, неурожаи, неправильные (возможно, незаконные) действия в прошлом, которые спустя время выливаются в отрицательные последствия для экономики.
Например, неумеренная выдача кредитов некредитоспособным заемщикам в секторе subprime США с 2003 по 2005 гг. привела к ипотечному кризису в секторе жилья этой отдельно взятой страны (декабрь 2006 – май 2007 г.), а потом вылилась в полноценный кризис ликвидности, прокатившийся по всему земному шару (2008 г.).
Список исторических прецедентов кризисов состоит из 18 позиций со времен первого сильнейшего потрясения мировой экономики в 1797 году (Panic of 1797) до кризиса ликвидности 2008 года.
Максимальная продолжительность кризиса составляла 23 года, минимальная – 1 год.
Наиболее известен общественности кризис 1927-1933 гг., предшествовавший Великой Депрессии, но в истории имеются примеры и более разрушительных кризисов.
Однако именно во время этого кризиса была сделана попытка пересмотреть и дополнить экономическую теорию Адама Смита новыми, кейнсианскими положениями о необходимости государственного регулирования рыночной экономики

2. Институционализм:  основоположники, время возникновения, основные положения, течения, современное состояние.

Направление экономической мысли, в соответствии с которым экономическая жизнь общества определяется институтами, а экономическое развитие представляет собой эволюцию институтов.
От понятия институт произошло и название этого направления. Впервые оно было произнесено в 1919 году на съезде американской экономической ассоциации американским экономистом Гамильтоном.
Основатель институционализма – американский экономист норвежского происхождения Торнстейн Веблен.

Истоки институционализма – в германской исторической школе с её идей использования индуктивных эмпирических обобщений вместо дедуктивной логики.
С критикой гипотезы "рационального", "экономического человека", пекущегося только о максимальной выгоде, стремления свести поведение людей к системе уравнений выступили представители институционального направления. По их мнению, неоклассики рисуют несколько упрощенную и в определенной степени ни искаженную картину действительности. 
         В нашей стране переведены и изданы работы одного из основоположников институционализма Торстейна Веблена (1857-1929), его ученика, специалиста в области промышленных циклов Уэсли Митчелла (1874-1948), весьма плодовитого публициста, теоретика и политического деятеля Джона Гэлбрейта (р. 1908), экономиста и разработчика глобальных проектов Яна Тинбергена (1903-1996)'. См.: Веблен Т. Теория праздного класса. М., 1984; Митчелл У. Экономические циклы. Проблема и ее постановка. М.;Л., 1930; ГэлбрейтДж. Новое индустриальное общество. М., 1969; ГэлбрейтДж.К. Экономические теории и цели общества. М., 1976; Тинберген Я. Пересмотр международного порядка. М., 1980. 
         Три основные идеи 
         Сформулируем некоторые отличительные особенности "классического" институционализма. Во-первых, институционалисты весьма расширительно трактуют предмет экономики. По их мнению, экономическая наука не должна заниматься чисто экономическими отношениями. Это слишком узко, нередко приводит к голым абстракциям. Важно учитывать весь комплекс условий и факторов, влияющих на хозяйственную жизнь: правовых, социальных, психологических, политических. Правила государственного управления представляют не меньший, а возможно и больший интерес, нежели механизм рыночных цен. 
         Во-вторых, следует изучать не столько функционирование, сколько развитие, трансформацию капиталистического общества. Институционалисты выступают за более обстоятельное решение социальных проблем. Вопрос о социальных гарантиях занятости может стать важнее вопроса об уровне заработной платы. Проблема безработицы становится, прежде всего, проблемой структурной несбалансированности, и здесь все больше проявляется взаимосвязь экономики и политики. 
         По мнению Дж. Гэлбрейта, рынок отнюдь не нейтральный и не универсальный механизм распределения ресурсов. Саморегулирующийся рынок становится своеобразной машиной для поддержания и обогащения крупных предприятий. Их партнером выступает государство. Опираясь на его мощь, монополизированные отрасли производят свою продукцию в огромном избытке и навязывают ее потребителю. Основа власти крупных корпораций - техника, а не законы рынка. Определяющую роль теперь играет не потребитель, а производитель, техноструктура. 
         В-третьих, надо отказаться от анализа экономических отношений с позиций так называемого экономического человека. Нужны не разрозненные действия отдельных членов общества, а их организация. Против диктата предпринимателей необходимы совместные, скоординированные действия, которые призваны организовать и проводить профсоюзы и государственные органы. Государству надлежит взять под свою опеку экологию, образование, медицину. 
         Пути эволюции экономических систем 
         Представителей институционализма интересуют проблемы экономической власти и контроля над ней. В основе эволюции человеческого общества лежат изменения в технике производства. В соответствии с этим институционалистами разработаны различные концепции исторической трансформации общества: индустриальное - постиндустриальное - информационное - техно-тронное. 
         В целом тематика институциональных исследований достаточно обширна. Она включает теорию потребительского спроса, социально-экономическую теорию благосостояния, анализ крупных корпораций как социально-экономического института и ряд других. Экономическая социология разрабатывалась одним из предшественников современного институционализма - Максом Вебером (1864-1920). Он обосновал методологические принципы социологии, подготовил фундаментальный труд "Хозяйство и общество", в котором подведены итоги его социологических исследований'. ' Ряд его работ по проблемам социологии опубликован в сборнике: Вебер М. Избранные произведения. М., 1990. 
         В дальнейшем экономическая социология получила наибольшее развитие в трудах американских институционалистов, в частности, исследовались социальные аспекты международных отношений, международного разделения труда, межгосударственных связей. 

	3.  Карл Пауль Поланьи (21 октября 1886 — 23 апреля 1964) 

Американский и канадский экономист, антрополог и социолог венгерского происхождения, один из основоположников экономической антропологии.  Его концепция взята на вооружение "новой экономической социологией", а разработанная им категория "embededdness" (включенность экономики в социальную структуру) служит своеобразным лозунгом современных экономсоциологов.
В чем же привлекательность его идей? Прежде всего в том, что он заново раскрыл проблему соотношения экономики и общества, объяснив главные противоречия своего времени. Начало популярности идей Поланьи приходится на первые послевоенные годы. На волне подъема неомарксизма в США его теория пришлась весьма кстати. В ней увидели критику традиционного капитализма и его идеологии. Поланьи трудно было обвинить в приверженности истеблишменту (чего не удалось избежать структурно-функциональному направлению). Не повторяя старых догм исторического материализма, он привнес новое видение экономики, определил ее значение в истории развития цивилизации. Критическая направленность его учений на фоне академического теоретизирования парсоновского типа подняли популярность Поланьи. В чем основное содержание идей Поланьи? Нас они могут интересовать в двух аспектах: 1) социологическое определение хозяйства; 2) исследование соотношении экономики и общества в историческом генезисе. Рассмотрим их последовательно. 
[bookmark: _GoBack]С точки зрения Поланьи, экономическая наука сформировалась в XVIII-XIX вв., когда уже господствовали рыночные отношения. Поэтому классическая теория просто соединяет экономическое и рыночное начало, получив так называемое "формальное" определение экономического, понимаемое как эффективный выбор в системе целей и средств в условиях ограниченности ресурсов. Эффективность и рационализация выступают главными моментами, а ограниченность ресурсов принимается аксиоматически. Для Поланьи чисто логическая дедукция неприемлема. История и данные антропологии свидетельствуют, что люди действуют не вопреки экономической рациональности. Часто у них нет вообще никакого выбора. И собственная выгода у них не всегда на первом плане, а ограниченность ресурсов вовсе не абсолютна. Поэтому для Поланьи экономика - это процесс производства средств удовлетворения потребностей, (в отличие от "формального" или "субстантивистского" определения), где человек демонстрирует свою полную зависимость от природного и социального окружения. Экономический процесс осуществляется в институциональных формах, экономика встроена (''embedded and enmeshed") в институциональные структуры . Последние, в частности, религия и денежные институты, сами являются элементом хозяйства. Экономический процесс не индивидуален, а социален, он вложен в "поддерживающие структуры" ("supporting structures"), без которых не может существовать. К примеру, обмен в рыночной экономике - процесс этический: если партнеры обманывают друг друга, рыночных отношений между ними не будет. 
Его работы: 
· «Великая трансформация»
· «Дагомея и работорговля»
· «Примитивная, архаичная и современная экономика: эссе Карла Поланьи»



