Билет №22

1. Дайте определение  терминам и понятиям  «спрос», «кривая спроса», «предложение», «дефицит», «излишки». 

а) Спрос - это количество товаров и услуг, которое будет куплено по определенной цене за определенный период

б) Кривая спроса - графическая зависимость между величиной спроса на товар (количеством товара, которое могут и хотят приобрести покупатели) и его рыночной ценой при неизменных прочих (неценовых) факторах, влияющих на спрос. К. с. графически отображает закон спроса,  согласно которому чем выше цена, тем меньше величина спроса  при прочих равных условиях.
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в) Предложение - количество товара, которое производитель готов продать по определенной цене за конкретный период

г)  Дефицит - ситуация на рынке, когда покупатели при существующем уровне цены готовы купить больший объем товаров, чем продавцы при такой цене согласны предложить к продаже.

д) Излишки товара - ситуация, возникающая, когда величина предложения товара превышает величину спроса вследствие того, что цена товара выше равновесной.

2. Хозяйственный риск. Журналистская проблематика вопроса

Хозяйственный (предпринимательский) риск (в России термин появился в конце 80-х гг. ) - это риск, возникающий при любых видах предпринимательской деятельности, связанных с производством продукции, товаров и услуг, их реализацией; товарно-денежными и финансовыми операциями; коммерцией, а также осуществлением научно-технических проектов.  С риском связано осуществление любого вида предпринимательства. Риск в предпринимательстве чреват потерей прибыли (традиционный риск). Особенно ярко все явления, связанные с риском, наблюдаются в условиях рыночных отношений, ввиду неустойчивости экономической среды, информационной неопределённости и неустойчивости. Риск наиболее высок на начальной стадии проекта. 
Причины:
 -маленький опыт;  
-неохотно идут капиталы;  
-самонадеянность и т.д.
Рынок – свобода (относительная, конечно же), и поэтому сам рынок есть глобальный риск (равная свобода рыночных субъектов неизбежно порождает экономический риск), так как прибыль одних – почти всегда разорение (по меньшей мере, убытки) других. 
Минимизировать риски можно путём снижения всякой неопределённости, но избежать их полностью невозможно. Важны разумность и предсказуемость рисков: разумный и, особенно, инновационный риск нередко бывает оправдан и приносит огромную прибыль.
Любая предпринимательская деятельность неизбежно связана с расходами, тогда как убытки возникают при неблагоприятном стечении обстоятельств, просчётах и представляют дополнительные расходы сверх намеченных. Это характеризует категорию риска с качественной стороны, но создаёт также основу для перевода понятия «предпринимательские риск» в количественное. Т.к. риск – опасность потерять ресурсы или доход – существует его количественная мера, отражающая абсолютный или относительный уровень потерь.
Предпринимательский риск = хозяйственный риск.
Основные виды экономических рисков в хозяйственной практике (с учётом характера предпринимательской деятельности):
-инвестиционный (инвестирование в ценные бумаги; риск новаторства)?
-производственный, связанный с выпуском товаров и услуг, осуществлением любых видов производственной деятельности (фирмы-однодневки);
-коммерческий, связанный с процессом реализации товаров и услуг;
-финансовый, возникающий в сфере отношений рыночных субъектов с банками и другими финансовыми институтами. Чем выше отношение величины заёмных средств к величине собственных средств, тем больше финансовый риск, т.к. прекращение кредитования или ужесточение условий кредитования может привести к остановке производства (финансово-кредитный, биржевая сфера; валютный риск; риск упущенной финансовой выгоды).
Риски могут быть классифицированы на основе:
-источников опасности
-зон риска
-сфер влияния
-распределения риска во времени
-степени риска
По источнику опасности риски могут быть обусловлены:
-разрушительным воздействием сил природы (наводнения, землетрясения и т.д.);
- причинами политического характера (войны, революции и т.п.);
-факторами экономического характера (падение курсов валют, курсов акций, инфляция, банкротство, невыполнение (недоброкачественное выполнение) контрагентами своих договорных обязательств, невозврат кредита и т.п.);
-обстоятельствами юридического характера (изменения в законодательстве, несовершенство законодательства, неправильное применение законодательства государственными органами, несовершенство судебной системы, а так же противоправные действия: кражи, ограбления, мошенничество и т.п.)
По источнику возникновения отличают риски:
-собственно хозяйственный
-связанный с личностью человека
-обусловленный природными факторами
Можно встретить и иную классификацию рисков, так как жёсткую границу между различными видами провести довольно сложно.
Внутрифирменные факторы риска
Внутренние риски обусловлены технико-организационной сферой деятельности фирмы. Они не связаны с чисто денежными факторами и имеют персональное, а также вещественно-техническое значение. Они могу быть и различными преступными действиями.
Виды внутренних рисков:
- персональные (риски сотрудников, кадровые риски) разделяются на два вида. Первый – количественные: все риски, которые возникают в результате поиска и включения сотрудников в работу. Второй – качественные, связанные с профессиональным уровнем и чертами характера сотрудников;
- материально-технические: обусловлены материально-технической базой предприятия и её уровнем;
- структурно-процессуальные: вызываются взаимодействием предыдущих двух типов рисков.
Внешние факторы риска:
Риски ликвидности:
- кредитный риск или риск невозврата кредитов в срок;
- риск новых, непланируемых кредитов;
- рыночный риск или риски по новым видам деятельности;
- прочие риски.
Основополагающими рисками ликвидности являются кредитные риски. В последние годы предприятиями активно проводятся инвестиционные операции - операции с ценными бумагами, поэтому возрастает значение рыночного риска.
Риски успеха:
-отраслевой
-стартовый
-процентный
-валютный
-прочие

3. Д. Рикардо (18 апреля 1772, Лондон — 11 сентября 1823)

Английский экономист, классик политической экономии, последователь и одновременно оппонент Адама Смита, выявил закономерную в условиях свободной конкуренции тенденцию нормы прибыли к понижению, разработал законченную теорию о формах земельной ренты. Развил идеи Адама Смита о том, что стоимость товаров определяется количеством труда, необходимого для их производства, и разработал теорию распределения, объясняющую, как эта стоимость распределяется между различными классами общества.
Основные идеи и воззрения
Был приверженцем концепции экономического либерализма, не допускающей никакого государственного вмешательства в экономику и предполагающей свободное предпринимательство и свободную торговлю.
Ключевые моменты экономической теории по Рикардо.
1. Существуют три основных класса и соответствующие им три вида доходов:
· владельцы земли — рента;
· собственники денег и капитала, необходимого для обработки этой земли — прибыль;
· рабочие, обрабатывающие эту землю — заработная плата.
2. Главная задача политической экономии — определить законы, управляющие распределением доходов.
3. Государство не должно вмешиваться ни в производство, ни в обмен, ни в распределение. Государственная политика должна строиться на экономических принципах, а основной способ взаимодействия государства с населением сводится к налогообложению. Но налоги не должны быть высокими, ибо если весомая часть капитала изымается из оборота, то результатом становится нищета большей части населения, так как единственным источником роста богатства нации является именно накопление. «Лучший налог — меньший налог». Рост доходов капиталистов обязательно ведет к снижению доходов рабочих, и наоборот.
Теория стоимости
Был приверженцем трудовой теории стоимости.
Основные положения теории стоимости по Рикардо таковы.
· Меновая стоимость зависит не только от количества и качества труда, но и от редкости товара.
· Говоря о естественных и рыночных ценах, Рикардо писал: «Но если мы принимаем труд за основу стоимости товаров, то из этого еще не следует, что мы отрицаем случайные и временные отклонения действительной или рыночной цены товаров от их первичной и естественной цены».
· На уровень цен товаров наряду с затрачиваемым живым трудом влияет и труд овеществленный, то есть «труд, затраченный на орудия, инструменты и здания, способствующие этому труду».
· Относительная стоимость товаров не зависит от изменений уровня заработной платы у рабочих, меняется только соотношение между заработной платой и прибылью в стоимости продукта.
· Повышение стоимости труда (заработной платы) невозможно без соответствующего падения прибыли.
· Деньги как товары при снижении своей стоимости обуславливают необходимость роста заработной платы, что, в свою очередь, приведет к повышению цен на товары.
· Деньги как всеобщее средство обмена между всеми цивилизованными странами «распределяются между ними в пропорциях, которые изменяются с каждым усовершенствованием в торговле и машинах, с каждым увеличением трудности добывания пищи и других предметов жизненной необходимости для растущего населения».
· Уровень меновой стоимости товаров обратно пропорционален использованию в их производстве основного капитала, то есть при приросте основного капитала меновая стоимость будет падать.
Теория капитала
Капитал по Рикардо:
· «Часть богатства страны, которая употребляется в производстве и состоит из пищи, одежды, инструментов, сырых материалов, машин и пр., необходима, чтобы привести в движение труд»;
· из-за неравенства прибыли на вложенный капитал последний «перемещается из одного занятия в другое».
Теория ренты
· Рента всегда платится за пользование землей, поскольку ее количество не беспредельно, качество — неодинаково, а с ростом численности населения обработке начинают подвергаться новые участки земли, худшие по своему качеству и расположению, затратами труда на которых определяется стоимость сельскохозяйственных продуктов.
· Рентообразующие факторы — плодородность земли (неодинаковый природный потенциал) и разная удаленность участков от рынков, где полученная с них товарная продукция может быть реализована.
· Источником ренты является не особая щедрость природы, а прилагаемый труд.
Теория заработной платы
Труд имеет естественную и рыночную стоимость:
· «естественная цена труда» — возможность рабочего содержать за свой труд себя и семью, оплачивая расходы на пищу, предметы насущной необходимости и удобства. Зависит от нравов и обычаев, так как в некоторых странах не требуется, скажем, теплой одежды;
· «рыночная цена труда» — плата, складывающаяся с учетом реального соотношения спроса и предложения.
Рикардо прогнозировал, что при росте заработной платы рабочие начнут заводить большее количество детей, и в итоге заработная плата будет падать из-за того, что количество рабочих будет увеличиваться быстрее, чем спрос на их труд.
Безработица в рыночной экономике невозможна, так как избыточное население вымирает. В этом суть рикардианского «железного» закона заработной платы.
Теория денег
Позиции Рикардо по теории денег базировались на положениях, характерных для формы золотомонетного стандарта. При этом «ни золото, ни какой-либо другой товар не могут служить всегда совершенной мерой стоимости для всех вещей». Рикардо был сторонником количественной теории денег.
Теория воспроизводства
Рикардо признавал «закон рынков» Жана Батиста Сэя: «Продукты всегда покупаются за продукты или услуги; деньги служат только мерилом, при помощи которого совершается этот обмен. Какой-нибудь товар может быть произведен в излишнем количестве, и рынок будет до такой степени переполнен, что не будет даже возмещен капитал, затраченный на этот товар. Но это не может случиться одновременно со всеми товарами».
Основной труд
"Начала политической экономии и налогового обложения" (1817 г.)
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